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前言

格利让全产业链实体转型升级做数字电商操作手册（经销商版）

一、编写目的：

格利可以让经销商

1、保原有的存量客户。

2、创新模式，利用存量客户做增量。

3、智能并低成本在系统上找上游供应商线上采购。

3、智能并低成本找全国各地的餐饮、菜市场等下游用户。

4、开通线上直批平台，做企业品牌线上批发零售连锁店，找更多的

人做店长，全面拓展新批发、新代理模式；国家政策支持（消费者变

消费商，年轻人的创业就业）。

5、打造小美菜模式，联合区域经销商做小美菜模式，跨品类联营协

同推广开发 b 端带 C 端用户（比如：饺子和醋经销商联手推广）。

6、线上线下餐饮新业态，帮助经销商打造品牌并分销产品。

二、适用对象：

本手册适用于平台上经销商、代理商等企业。
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冻品批发市场经销商现场使用场景
看现在的经销商是如何使用格利系统工具进行销售的

一、代客下单，客户上门订货，经销商使用格利 ERP
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一、用 ERP 进销存管理系统 代客下单

使用场景：批发市场客户怎么订货的

老板：“来 20 件盐酥鸡，30 件大鸡排，货放到 车牌粤 A3U2P”

开单人员用 ERP 管理系统 直接代客下单：输入客户 ID+产品+价格+出货数量，打印机自动出

出货单。高效率，实时了解仓库信息，仓库，实时了解出货状态，立刻装货，不需要繁琐的

交接出货。
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二、经销商使用格利订货系统销售产品

客户订货方式比较：

传统：微信、电话、口头报单，我要什么什

么货，自提还是叫车配送。

缺点：开单人员，单多繁忙时容易忘记，手

工开单，效率低，进出库流程多，交接繁琐。

现场客户多，订货要排队，耽误客户时间。

进驻格利拥有订货系统：

1. 高效：

独立档口订货二维码（A5 立牌），放在收

银台，买货客人微信扫码订

货，自提还是配送，车牌号信息等所有信息客

户直接录入，订货不用排队，自动打印出货单

和订货小票，出单人员不用每天忙碌开单，节

省时间。

2 增加销售机会：新客户和老客户不用到档

口，直接用微信小程序/扫码订货，同时还能

把更多的商品展示给客户看，增加销售机会。

3减少账期客户：小程序订货线上直接支付直

接到账，减少账期客户要账情况。

4. 招店长多卖货：个人可申请一区 49 档的线

上连锁店长，自购省钱，卖货赚钱，让消费者

变消费商。

5.品牌打造：让更多的人通过小程序下单和做

线上连锁店长，更容易记住你，线上连锁店长

开得越多，越容易打造自己的品牌。

订货自动
出单
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客户用微信扫码看货，订货
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三、食品安全全程追溯
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食品安全，全流程追溯

小程序订单及纸质出货单上的二维码支持在线付款及食品安全追溯。

比较重视食品安全的企业有：学校，团餐，连锁餐饮，饭堂，酒店等企业。

客户通过出货单，微信订单可以查食品的全部追溯信息：生产工厂，检测报告，保质期，

经销渠道，物流信息，等等，确保食品安全，责任追溯到人。
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四、经销商使用全套数字电商工具升级做数字电商

进驻格利平台经销商同时拥有了全套数字电商系统：ERP 进

销存管理软件+销售系统+app+小程序，再也不用手工记账，

提高效率，减少出错，商品管理、库存管理，订单管理、物

流管理、财务管理、采购管理、分销管理、客户管理更清晰，

同时可省几万块的金蝶用有管家婆等类似的管理软件，
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五、经销商使用格利新批发新代理新营销工具卖货

1 发朋友圈：平时发产品，推广时带上店铺或产品二维码。让新老客

户看到之后直接小程序下单订货，免去繁琐沟通，增加销售机会。

2.发群，发客户群，采购群，发好友，各大网址推广等。

3发布招募店长信息，做线上连锁店长，自购省钱，卖货赚钱。

4打品牌，线上店长开店越多，越多人卖货，赚更多的钱同时也打造

自己的品牌。
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六、经销商一键采购上游基地工厂产品

格利卖家工作台：上下游商机管理-寻找合作伙伴-寻
找供应商
（平台进驻的近万家上游基地工厂直接合作采购，线
上申请合作，产品一键铺货到自己的店铺里。进货价
和提成都已经设定好。选择需要合作供应商，发起合
作申请，一键铺货即可）
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七、经销商建立线上直批分销平台，打品牌。

经销商在格利可以建立 1 区 49 档线上直批分销平台。
（经销商自己的平台）

建立 1区 49 档线上直批平台 有啥用？

即建立一个属于 1区 49 挡经销商自己线上营销平台，可以

邀请更多的人在上面开店做店长店卖货，一下子裂变成很多

不同的连锁店，店长开店卖货，赚取卖货提成。

（店长解析：指在这个 1区 49 档批发线上直批平台里面申
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请他的线上小程序店长，无实体店的个人也可申请，通过自

己的朋友圈、同事圈帮忙卖货）

1 区 49 档现有成员组成：

1 销售员有 2 人

2 店长有 1 人

3 仓库有 2 人

4 老板 1 人

5 老板娘 1 人

6 开单 1 人

7 合作客户 468 人

8 打包发货 2 人

9 档口流量：每天进店看货约 30 人

10.存量合作客户：398 家（餐饮店，二批店，烧烤店

等客户）。

1 区 49 档批发店现状：

目前就 2人负责批发店的业务拓展，业务拓展遇到阻碍，客

户跟踪不到位，客户流失原因不明，同行竞争激烈，账期客

户要账难，大客户账期太长。小客户没利润，
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进驻格利平台，技术赋能

1 区 49 挡线上直批平台有申请

店长的

功能：

把员工和下游客户带上线申请店长，

用最低的成本，发动所有的人开店

做店长卖货。

（推动 500 人开店做店长)

（让消费者变成消费商）
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八、经销商找下游用户做店长进行销售

格利卖家工作台：上下游商机管理-寻找合作伙伴-寻
找下游用户
（平台海量下游用户，邀请他们成为您的店长，前提
是设置好产品分销价格和提成）

店长注册申请方法： 点击申请店长-提交信息-完成
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九、小美菜模式：联合经销商做区域小美菜

打造小美菜模式，联合区域经销商做小美菜模式，跨品类联营协同推

广开发 b 端带 C 端用户（比如：饺子和醋经销商联手推广）共享业

务员，共享配送。等多种优势。

经销商A 经销商 B 经销商 C
卖饺子 卖醋 卖鸡蛋

（经销商 A 小程序里面的产品含有经销商 B的醋，经销商

C的鸡蛋，客户在小程序订货区分不了是谁的货）

同区域互不冲突的经销商联手，产品互为补充，在格
利系统上互为分销，互为铺货。深度挖掘客户需求，
原本只赚卖饺子的钱，顺便赚了卖醋的钱，卖鸡蛋的
钱。

鸡蛋
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十、经销商把存量客户带上线的好处和收益

中游经销商

云采购

经销商手里的2000家下游

实体小店通过上线平台，

成为经销商的销售下游，

对云仓内产品进行采购及

销售

云销售
终端用户扫描店铺二维码，

直接采购云仓内产品

经销商把存量客户带上线，进平台开店，既不会流失客户，还可以深度绑

定和服务客户，通过系统大数据，智能分析和深度挖掘客户需求，精准推

送客户需要的产品、同时带上线的下游小店提升了服务质量，又多赚取了

分销提成，还能赚钱厂家的广告费等。

上游基地工

厂供货

F2B
下游分销店

铺销售

b2c

中游经销商

分销 B2b

云仓
成为上游基地、工厂代理，

共享上游厂家仓储货物
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十一、餐饮新业态，帮助经销商赚更多的钱

经销商推动下游餐饮店做餐饮零售，餐饮店作为 c端用户的流量入口，

0成本获客，通过餐饮自身优势，非常适合做餐饮零售模式，把到店
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消费用户在餐饮店消费，通过小程序购买商品，或者做店长，给餐饮

店增加了收入，同时还可以获得厂家品牌推广的广告收入。

十二、经销商的卖货款和店长提成如何设置和分账的

1 卖货款

立刻到账-pc 端-商家设置-支付账号-登录格利支付-提现 即可（T+1 到账）

提现 （T+1 第二个工日 到账）
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2.店长提成分账设置

人工结算：需要你自行与分销员进行业绩结算，通过线下转账方式发

放提成（注：如选择人工结算，则无需选择提成结算方式）

自动结算：系统根据你设置的提成比例，自动与分销员进行结算

3.店长提成结算时间

用户收货时发放提成：即用户手动确认收货或系统自动收货时提成从

供应商格利支付账户结算至分销商账户（最长不超过 15 天）

订单完成时发放提成：即格利分销订单交易完成后提成从供应商格利

支付账户结算至分销商账户
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4 店长提成自动结算
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